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RESUMEN

En el presente trabajo final de Grado se elabora una propuesta de un plan estratégico para la
internacionalizacion de la pulpa de naranja en el municipio de Arboledas Norte de Santander,
con el fin de dar a conocer el municipio nacional e internacionalmente, de igual manera se busca
mejorar la calidad de vida a los habitantes de la localidad generando empleo para algunos de
ellos, también se pretende dejarle al municipio un producto propio de la region y por Gltimo
la incursion a nuevos mercados.

Arboledas cuenta con grandes riquezas como lo es la agricultura, en especial los cultivos de los
citricos.

Se escogidé para el desarrollo de este proyecto la naranja valenciana, ya que tiene mayor
productividad en las veredas que conforman al municipio. Se pudo observar que el recurso
hidrico de las tierras de Arboledas es uno de los mas destacados a nivel departamental, quiere
decir que las tierras son aptas para la produccion de naranja.
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