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RESUMEN:

Las emprazas Colombizanas deben tomar como una d sus prioridades 12 intemacionalizacion de
303 productos, logrando gensrar posibilidades da expansion, incramento de su produccion v
fortalacimiento d2 1a industria. Con ol fin da lograr estos objetivos v dejar atras el enfoque
nacional 32 plantza un plan d2 intemacionalizacion da tablats cerdmica que ayudars 2 encontrar
un mercado adaptado 3 las nacesidades de 13 orzamizacion. Pars lograro, 2 rzalizd una
investizacion descriptiva que busca explicar datos 2 identificar caractenisticas dal sactor v 5u
demanda 2n 2l pais objativo.

El pats sslaccionado con ol qua 2 desamvollo ol plan de intemacionalizacion ez Costa Rica va
que 2 obsarva un bensficio acondmico v 12 oportunidad da establacer r2lacionss da negocio 2
medizno v largo plazo.
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